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Cestia infos 

Aujourdôhui Cestia propose de mettre en avant plusieurs de ses nouveaux clients autour 
de la gestion dôaffaire. 
 

« To do business, meet people  » - Bill Gates  

Bienvenue aux sociétés STOCKMAN et SICAF  

M Jean Yves Stockman , 
Nous aimerions mieux vous 
connaitre :  
Stockman est une entreprise 
familiale. Tout a débuté à  
Courbevoie en 1911 avec mon 
arrière grand père.  
 
Pouvez -vous nous présenter 
en quelques mots  vos     
produits, votre activité  ?  
Nous sommes dans la  
mécanique générale, nous 
sommes des spécialistes de 
lôurgence, du d®pannage et de 
la réparation. 
Nous sommes, pour la région 
ouest de Paris, agrée par  
Castolin, leader mondial des 
produits de soudures. 
Nous faisons toutes sortes de 
rechargements et différentes 
métallisations: métallique, plas-
tique, et céramique  
 

Qui sont vos clients  ?  
Nous avons des clients dans 
tous les secteurs dôactivit®s : 
BTP, chemin de fer, cartonne-
rieé  
Au total ils sont à peu près 200 
à nous faire confiance.  

Quels sont vos points forts, 
votre différentiation  ?  
Notre point fort est la réactivité, 
nous répondons aux besoins 
de façon autonome afin que 
nos clients se concentrent sur 
leur activité.  
Quelles sont vos attentes du 
nouveau progiciel  de         
gestion ?  
Nous avons un réel besoin de 
souplesse, de visibilité  afin de 
pouvoir évaluer notre producti-
vité et de pouvoir suivre une 
affaire de A à Z avec une vision 
globale.  
 
Pourquoi avez -vous choisi 

aw|s§Á. ?  

Je recherchais une entreprise 
qui puisse môaccompagner 
avant et après le déploiement 
du progiciel. Je recherchais 
des experts comp®tents ¨ lô®-
coute, qui comprennent mes 
besoins, avec qui je pourrais 
instaurer une réelle relation de 
confiance.  
Cestia réunit tous ces critères. 
  
Comment se déroule le chan-
gement  ?  
Côest une phase qui est tr¯s 
constructive pour nous. Cestia 
a mobilisé tout son savoir faire 

pour comprendre nos besoins.  
 
Au début nous étions plutôt 
sceptiques ¨ lôid®e de lôexterna-
lisation.   
Finalement,  nous nous som-
mes rendu compte que nous 
pouvions faire confiance à  
Cestia. 
 
Vous  avez bénéficié de    
lôaccompagnement de la CCI 
dans le cadre du dispositif 
« Entreprises numériques  », 
de quoi sôagit-il  ? 
Côest une aide ¨ la fois humai-
ne et financière. Nous avons et 
disposons actuellement de lôai-
de dôune consultante qui au-
jourdôhui fait le lien entre  
Cestia, le conseil général et le 
CCI.  
Grace à cette aide nous avons 
pu établir un audit de notre en-
treprise ensuite nous avons 
comparé plusieurs solutions 
informatiques.  
 
Si nos clients ont des projets 
à vous confier, qui  peuvent -
ils contacter  ?   
Ils peuvent contacter  
M. Jean Pierre STOCKMAN  

Interview :  M. Jean 
Yves STOCKMAN  
Société : STOCKMAN  

Interview :   
M. Emmanuel DI -
FRANCO 
Société  SICAF  
(au verso)  

Cestia dispose dôune cellule dôexpertise pour ®tudier lô®ligibilit® de votre projet aux            
différentes aides financières. 

Les particularités de aw|s§Á (Externalisation du syst¯me dôinformation, forte                    

personnalisation graphique des process) ainsi que son caractère innovant rendent votre 
projet ®ligible ¨ plusieurs subventions de lô®tat ( Chambres consulaires, Os®o é) 
 
Chaque r®gion dispose de ses propres outils dôaides aux entreprises et mod¯les dôapplica-
tion. Cestia travaille en permanence avec les différents acteurs pour proposer à ses clients 
la solution globale la plus économique. 

Les aides financières  

Société STOCKMAN  
1, rue des Belles de Lances 78711 MANTES LA VILLE 

 Tel : 01 30 92 36 00 Fax :01 30 92 97 37 
Email : stockman.atelier@wanadoo.fr  

« 

» 

      Nous sommes des  
spécialistes de   
lôurgence, du d®pannage 
et de la réparation. 

http://www.cestia.fr/


A partir dôun m°me ®cran  visualiser directement au titre dôune affaire ou dôune commande 

Les devis  La facturation  

Le  suivi de lôaffaire 
 pr®vu / r®alis®, 
marge réalisée  

Gestion des affaires  

les documents associés  
Travail collaboratif  

Lôavancement 

Le prix de 

Les commandes  

Lôaffectation des ®quipes 

Les achats  

aw|s§Á - gestion à  affaire / gestion à la commande  

 
STOCKMAN,  

SICAF  
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Bonjour, M Di Franco,  
Nous aimerions mieux vous 
connaitre,  
Dans quels secteurs dôactivi-
tés exercez vous  ?  
Nous sommes dans le secteur 
de lôautomatisation de proces-
sus industriels. 
 

Pouvez -vous nous présenter 
vos produits, votre activité  ?  
Etudes et réalisations de systè-
mes automatisés : armoires 
électriques, des     pupitres de 
commandes, des prototypes 
petites et grandes séries 
 

Qui sont vos clients  ?  
Nos clients sont des entrepri-
ses leaders sur leur marché. Ils 
nous confient leur projets    
dôindustrialisations. 
Nous exerçons dans divers 
domaines : Automobile, Arme-
ment, Aéronautique, Nucléaire, 
Pétrochimie, Cosmétique,  
Textile, Agro Alimentaire,    
Machine outils, machines        
sp®cialesé 
 

Êtes-vous présent sur la scè-
ne internationale  ?  
O u i ,  n o u s  s o m m e s               
indirectement présent sur la 
scène internationale, 98% de 

notre  fabrication est présente 
par le biais de nos clients dans 
le monde. 
 

Quels sont vos points forts, 
votre différentiation  : 
Nos principaux points forts 
sont :  
Dans un premier temps, nous 
proposons un service complet 
à nos clients : de lô®tude ¨ la 
r®alisation jusquô¨  la           
production de la machine     
finale. Le client nôa quôun seul 
interlocuteur : SICAF. 
Ensuite notre deuxième force 
et bien sûr la qualité de notre  
Service. nous sommes certifiés 
ISO 9001 depuis plus de 10 
ans. Les clients viennent cher-
cher la qualité chez SICAF.  
 

Quelles sont vos attentes de 
votre nouveau progiciel de 
gestion ?  
Nous avions un progiciel de-
puis 15 ans qui était dépassé. 
 

P o u r q u o i  a v e z - v o u s        

choisi  aw|s§Á ?  
 

Celui-ci nous semblait parfaite-
ment adapté à nos besoins, et 
de qualité. Cestia à cet objectif 
de satisfaire le client. Nous 
avons aussi choisi Cestia de 
part sa proximité géographi-
que et son prix. 
 

Quôattendez-vous du modu-

le gestion ¨ lôaffaire ?  
Nous voudrions pouvoir gérer 
une affaire dans sa totalité, 
avoir une vision globale.  
Lôint®r°t est de regrouper    
lôinformation afin de piloter et 
planifier  en temps réel son       
activité.  
 

Nous sommes dans la phase 
dôanalyse d®taill®e et de per-

sonnalisation de aw|s§Á< 

Comment se déroule le chan-
gement  ?  
 

Au d®but jôavais une certaine 
crainte ¨ lôid®e dôexternaliser 
mes données mais finalement 
je suis serein.  
Lôh®bergement signifie lôaffran-
chissement des tâches de  
sauvegarde et  pas  
dôinvestissement mat®riel.  
Aujourdôhui nous sommes dans 

la découverte de aw|s§Á, nous 

sommes dans la phase de   
personnalisation, pour lôinstant 
nous sommes satisfaits nous 
attendons de voir réellement 
dans quelques mois ce que 
cela va donner.  
 

Si nos clients ont des projets 
à vous confier, qui peuvent -
ils contacter  ?  
 

Ils peuvent me  contacter :  
M. Di Franco 
Dirigeant de SICAF. 

Société SICAF  
27 rue Fran­ois Gillet 42 400 St Chamond 
 Tel : 04.77.31.69.88 Fax : 04.77.31.44.73 

contact@sicaf.biz 

Interview :   
M. Emmanuel  
DI-FRANCO 
Société  SICAF  

« 

» 

      Les clients viennent 
chercher la qualité chez 
SICAF. 

Le suivi du planning  

Pour plus dôinfos :  
www.gpao-saas .com/
Sicaf/Sicaf.html 


